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НЕГОСУДАРСТВЕННОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ

«БИЗНЕС-ШКОЛА МЕНЕДЖМЕНТА КАЧЕСТВА»

тел. 294-10-84, 8-912-48-76-132, 8-963-874-45-54

www.shmk-perm.ru
Прибыльный, стабильный и контролируемый  

ОТДЕЛ ПРОДАЖ….
 ЭТО РЕАЛЬНО!!!
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Что такое системные подходы к повышению прибыльности продаж
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С чего начинать работу над увеличением продаж
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Как продавать больше тем, кто уже покупает
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Как стимулировать клиентов покупать у Вас снова и снова
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Почему важен постоянный контроль
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Каким должен быть минимальный пакет документов для работы отдела продаж
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Как  планировать и оценивать работу отдела продаж.

Если вы хотите получить на эти вопросы не только ответы, но и практические  решения как можно скорее, предлагаем Вам существенно сэкономить время на поиски информации  и   получить результат уже сейчас,                              приступить к  построению и внедрению Прибыльной системы продаж в виде 
системного, всеобъемлющего консалтингового проекта
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«Построение прибыльной системы продаж»
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тел. 8-963-874-45-54,  kanshmk@gmail.com
     Проект начинается с оценочного аудита вашей системы продаж!
В результате проекта вы получите инструменты и технологии для повышения прибыльности продаж:
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 Технологию привлечения клиентов
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Технология ведения клиента до подписания договора
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 Технологию работы с клиентской базы для осуществления повторных продаж и удержания клиента
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 Стандарт процесса «Управление продажами»
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Рабочий журнал менеджера по продажам
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Отчет по встрече
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+ бонус!!!  «Руководство менеджера по продажам»
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 Инструменты планирования работы отдела продаж
Только практика – и никакой «воды»!
Длительность проекта: 4 практикума по  4 часа.

Стоимость проекта:  стандартный  проект – 30 000 руб. 
                                     VIP проект- 58 000 руб.
Воспользоваться предложением немедленно!!!
И получить скидку 10 %
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тел. 8-912-48-76-132,  shmk2@yandex.ru
С уважением, директор НОУ "Бизнес-школа Менеджмента Качества"

Лушникова Светлана Николаевна.

ЗАЯВКА  ( выслать на E - mall: shmk2@yandex.ru)
на участие в семинаре

_________________________________________________________

(наименование семинара)

_________________________________________________________

Дата проведения «___» _____________ 20___ года.

	№ п/п
	Ф.И.О.

участника
	Должность

	1.
	
	

	2.
	
	

	3.
	
	


Организация: _____________________________________________

ИНН ______________________       КПП ______________________

Почтовый адрес: __________________________________________

_________________________________________________________

Юридический адрес________________________________________

Контактное лицо __________________________________________

Телефон: ________________________________________________

Факс: ______________________ E-mail: ______________________

______________________   ______________   __________________

(должность)

           (подпись)

           (Ф.И.О.)

«___» ______________ 20___ г.

Счет на оплату : нужен ( не нужен);  выслать по факсу _______

Выслать по электронной почте __________________
